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Kennzahlen Exportforderung 2006 — 2010.

1100 1718

Beratungsgesprache

Mandatsleistung
17 Mio.

Bundesmitteleinsatz 17 Mio.

Mitarbeiter (Exportf6./CH) 72
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Produktivitat*

* Mandatsleistung je Mitarbeiter
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Subsidiaritat als Grundlage.

mp ,Pool of Experts mit 450 spezialisierten Beratern.
Osec bezieht wann immer moglich private Firmen in die Dienstleistungserbringung ein.

2006 2007 2008 2009 2010

An Dritte weitergegebene Projekte g0 mEEEEEEEEEE——————) 351
An Dritte vermittelter Umsatz 0.7 Mio ) 1.5 Mio

B Enge Zusammenarbeit mit den kantonalen und internat  ionalen Handelskammern:
Gelebte Zusammenarbeitsvereinbarung mit den kantonalen Handelskammern
Enge und aktive Zusammenarbeit mit 30 der 50 Aussenhandelskammern (AHK's)
Direkte Vertrage mit 20 AHK's
Viele gemeinsame Projekte Osec-AHK's
Im 2010 zahlte Osec Uber CHF 1 Mio. an AHK's fiir Dienstleistungen, Beitrage usw.

) Unabhangige Messeprojektkommission entscheidet {iber Messevergabe
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Wo die Schweiz Schwerpunkte setzen muss.

Regionen/Landerprioritaten: EU, USA, BRIC, Asien
Handlungsprioritaten:

Traditionelle Markte (EU/USA):

® klare bilaterale Rahmen- und Spezialabkommen vorantreiben
Ziel: Rechtssicherheit, Marktzugang, Gleichstellung

Wachstumsmarkte (BRIC, Asien):

® WTO-Abkommen; DOHA Runde vorantreiben
Ziel: Abbau tarifare und nicht-tarifare Handelshemnisse, DL-Liberalisierung

® Kontingente flr auslandische Mitarbeiter erhdhen
Ziel: Standortattraktivitat erhOhen; Image Schweiz und Swissness

®» .Comercial diplomacy* verstarken
Ziel: Wirtschaftsinteressen vertreten, KMU gezielt untersttitzen

® Freihandelsabkommen aktiv vorantreiben (Prioritdt China, Indien, Indonesien)
Ziel: frihzeitige Positionierung der Schweizer KMU
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Agenda.

Aktuelle Exportsituation Daniel Kiing
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Entwicklung des Schweizer Aussenhandels.

Schweizer Aussenhandel seit 1991 . Exporte
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Verteilung der Schweizer Exporte.
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Bxportwachstum 1990 - 2010
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Global distribution of Swiss Export 2010 in percent ; real growthrate in percent, 1990-2010
Source: Eidgendssische Zollverwaltung, Geostat, Credit Suisse Economic Research
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Im Osten geht die Sonne auf.

Erwartete reale BIP-Zunahme 2010 his 2020
A
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m Realwachstum M 6gliche Aufwertung auf PPP* A Total

* Purchasing Power Parity (PPP) = Kaufkraftparitéat
Quelle: Reuters Ecowin, OECD, UBS WMR
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Die Swiss Business Hubs.

Grossbritannien
Frankreich
Spanien
Deutschland
Polen
Russland
ltalien
Osterreich
GCC

USA
Brasilien
Indien
China
Japan
ASEAN
Sudafrika
Korea
Kanada
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Verteilung der Osec-Ressourcen.

Reglon Exporte |Osec
Ressourcen
(FTE)

62 % 26 %
'f 0%  13%
Asia-Pazific 15 % 41 %
Americas 14 % 20 %

B @ Hubs Ende 2010
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Schweizer Exporte nach Branchen.

39.3 % Chemikalien und Pharmazeutika

18.9 % Maschinen, Apparate, Elektronik

18.5 % Prazisionsinstrumente, Uhren, Schmuck
6.6 % Metalle
3.8 % Nahrungs- und Genussmittel

2.5 % Elektrischer Strom

2.0 % Fahrzeuge

1.8 % Kunststoffe, Leder, Kautschuk
1.6 % Textilien, Bekleidung, Schuhe
1.5 % Papier und grafische Produkte

Stand 2010

Copyright © Osec 2011. Alle Rechte vorbehalten. Quelle: Eidg. Zollverwaltung



0SecC *)

Business Network Switzerland

Empfehlungen an KMU.

Qualitat und Swissness betonen - Premium (branchenspezifisch)

Negativen Wahrungseffekten und dadurch entstehendem
Margendruck tber Produktivitatsfortschritte, Prozess- und
Logistikoptimierung begegnen

Auf Eigeninitiativen setzen (Produktinnovation/verstarktes
Marketing vs. Konjunkturaufschwung)

Produktportfolio straffen - klarere Positionierung

Zielmarkte bewusst aussuchen; Risiko managen! Klare Strategie,
mit Fokussierung!

14
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Agenda.

~KMU-EXxportindikator* Daniel Klng
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Positive Entwicklung der Exporte.

Exportentwicklung im ersten Quartal 2011 Erwartung fur die Exportentwicklung im zweiten
Quartal 2011

02'.3% 0.5%
2.8% 50.8%

43 7%
36.9%

® Stagnation ® 1-10% Zuwachs m Stagnation m 1-10% Zuwachs

= 1-10% Rickgang B >10-25% Zuwachs ® 1-10% Ruckgang m >10-25% Zuwachs

= >10-25% Ruckgang ® >25-50% Zuwachs ®m >10-25% Rickgang m 25% Zuwachs und mehr
>25-50% Ruckgang  m >50-75% Zuwachs m 25% Riickgang und mehr

= >50-75% Rickgang m 75% Zuwachs und mehr 16
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Steigende Exportvolumen in fast allen Sektoren.

KMU Exportperspektiven 69.7

Werte fur Q1/2011: 65.2 / Q2/2011: 72.7

Werte > 50 = Erwartete Expansion (max. Wert: 100)

Veranderung nach Sektoren

- -+
1 Maschinenbau (14.7%)

D | Elektrotechnik (5.5%)
B | Dienstleistungen  (4.2%)
A Papier (3.9%)
R | Metallindustrie (3.7%)
1 Prazisionsindustrie  (3.1%)
i Chemie/Pharma  (2.8%)

l Konsumguter (-1.6%)
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Franken-Starke hinterlasst Spuren.

Ergebnisse aus der Frage: Hat der starke Schweizer Franken gegentiber dem EUR und USD einen
negativen Einfluss auf Ihr Exportvolumen?

- Nein, der starke Schweizer Franken hat keinen negativen Einfluss auf unser Exportvolumen
- Ja, denn wir exportieren weniger wegen dem schwachen EUR

- Ja, denn wir exportieren weniger wegen dem schwachen USD

- Ja, denn wir exportieren weniger wegen den beiden schwachen Wahrungen

m Schwachen
EUR
0,
22 m Schwachen
UsSD

45%

= Schwachen
EUR/UJSD

mNein ®=Ja 4%

18
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Franken-Starke hinterlasst Spuren.

Ergebnisse aus der Frage: Leiden Ihre Margen unter dem starken Schweizer Franken gegenuber
dem EUR und USD?

- Ja, unsere Margen leiden unter dem starken Schweizer Franken

- Nein, unsere Margen leiden nicht unter dem starken Schweizer Franken, weil
- wir uns gegen die Wahrungsschwankungen absichern
- wir die Produktionskosten senken
- wir Preiserh6hungen durchsetzen

- weitere Griinde 45%
40%
35% -
c
L 30%
S
. 25% -
m Negativ betroffen = °
® Margen leiden nicht - 20%
©
15% -
=R
10%
5% -
0% ' ; .
Preis FX Absicherung Senkung Andere
-erhéhung Produktionskosten Grinde

1!
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Wichtigste Exportmarkte in den nachsten 6 Monaten.
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,KMU-Exportindikator“: Vier Schllsselergebnisse.

Exportstimmung bleibt auf hohem Niveau
Wachstum tUber nahezu allen Sektoren
Franken-Starke hinterlasst Spuren auf Export und Margen
Faktoren der positiven Exporterwartungen:
47% ,verstarktes Marketing*
47% ,Produktinnovationen®

33% ,Verbesserung der Konjunktur*
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Fragen & Antworten.

22
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Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit.

Osec
Stampfenbachstrasse 85
CH-8021 Zurich

Telefon +41 44 365 51 51
Fax +41 44 365 52 21
info@osec.ch

Besuchen Sie unsere Website www.osec.ch.
Bei spezifischen Fragen wahlen Sie bitte unsere Hotline: 0844 811 812

Copyright © Osec 2011. Alle Rechte vorbehalten.

23



