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Herausforderungen an die Exportwirtschaft Eric Scheidegger
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Herausforderungen an die Exportwirtschatft.

Eric Scheidegger, Botschafter, Stellvertretender Direktor des SECO
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Agenda.

Neue Exportplattformen im Uberblick Daniel Kiing
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Die Exportplattformen.

Cleantech Architektur, Medtech Swiss Health
Potenzial Engineering &
Design
Schweiz / Ausland = 160°000 Beschaftigte = 90'000 Beschaftigte = 45’000 Beschaftigte = 40'000 auslandische
= 4,5% aller Beschéftigten = 19°000 Unternehmen * 1,2% aller Beschaftigten Patienten
= Umsatz CHF18-20 Mrd. = = Umsatz ca. CHF 20 Mia. = 700 Unternehmen = Anzahl Pflegetage: 345000
3,5% des CH-BIP = Umsatz CHF 20 Mrd. = 3,5% | = Zuséatzliches Potenzial mit
= Geschatztes weltweites = Potenzial von mittelfristig des CH-BIP auslandischen Patienten
Volumen bis 2020: CHF ca. 8 Mia. CHF im Ausland | * globales Marktvolumen 2008:| 3 Mrd. CHF p.a. in CH
3352 Mrd. fur Schweizer Unternehmen | ca. CHF 300 Mrd. (+ 6,5%) | = Globales Volumen
= CHF 524 Mrd. aus weltweit ».Gesundheitstourismus*
20 Konjunkturpaketen 2009 USD 60 Mrd.
fir Treibhausgasmass-
nahmen
Status = Business Case genehmigt | = Business Case in Arbeit = Business Case in Arbeit = Plattform bereits operativ
= Prasident: Uwe Kriiger = Prasidentin: Nelly Wenger | = Prasident; Erwin Locher = Prasident: Daniel Kiing
= Geschéftsstelle: Generis = Desig. G'stelle: offen = Desig. Geschaftsstelle: = Geschaftsstelle a.i.: Swixmed
= Verein in Grindung = Umsetzung ab Mai 2010 Medical Cluster = Finanzierung ausserhalb
= Umsetzung ab April 2010 = Umsetzung ab Juni 2010 Stabilisierungspaket IIl.
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Wie funktionieren die Exportplattformen?

Exportplattformen als eigenstandige Vereine

Vereinsorgane:

- Mitgliederversammlung
- Vorstand / Prasident

- Geschéftsstelle

Vereine werden mittels Leistungsvereinbarung
tber KPI und Budget gesteuert

Philosophie:
- Anschubfinanzierung durch die Osec
- mittelfristig Ubernahme der Exportplattformen durch Privatwirtschaft
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Die Logos der neuen Exportplattformen.

@ ingenious .
switzerland i

Architecture. Engineering. Design.
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Nutzen der Exportplattformen.

Blndelung des fragmentierten Angebots in der Schweiz
|dentifikation der Nachfrage in den Exportmarkten

Vermittlung von konkreten Geschaftsmoglichkeiten im Ausland
tber die Exportplattformen

Aufmerksamkeit und Bekanntheit im Ausland erh6hen bezliglich
definierten Branchen mit entsprechenden Exportplattformen
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Agenda.

Exportplattform: ,Cleantech Switzerland*® Uwe Kriger
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Exportplattform: Cleantech Switzerland.

Dr. Uwe Krliger, Prasident
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Agenda.

Exportplattform: ,Ingenious Switzerland* Nelly Wenger
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Exportplattform: Ingenious Switzerland.

Nelly Wenger, Prasidentin
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Agenda.
Herausforderungen an die Exportwirtschaft Eric Scheidegger
Exportplattform: ,Medtech Switzerland” Erwin Locher
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Exportplattform: Medtech Switzerland.

Erwin Locher, Prasident
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Agenda.

Die Plattformen als Teil der Osec-Strategie Rolf Jeker

15

Copyright © Osec 2008. Alle Rechte vorbehalten.



0SecC +)

Business Network Switzerland

Die Plattformen als Teil der Osec-Strategie.

Rolf Jeker, Verwaltungsratsprasident der Osec
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Agenda.

Credit Suisse Exportbarometer Martin Neff
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Was folgt auf die Stabilisierung?

In Mio. CHF
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— Schweizer W arenexporte — Durchschnitt ab Dezember 2008 — Durchschnitt bis November 2008

Quelle: Eidgendssische Zollverwaltung, Credit Suisse Economic Research
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Wichtiger Faktor auslandische Nachfrage hellt sich auf
OECD Confidence Indicators: Veranderung in Indexpunkten Februar 2009-2010
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Quelle: OECD, Datastream, Credit Suisse Economic Research
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Auslandische Nachfrage: Credit Suisse Exportbarometer

In Standardabweichungen
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Quelle: Eidgenéssische Zollverwaltung, OECD, Credit Suisse Economic Research
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Agenda.

Wie der Export-Indikator funktioniert Urs Mdller
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Aufgabenstellung und Anforderungen

Aufgabenstellung:

Entwicklung einer Messgrosse fir die Exportaktivitdten und die
Exportstimmung der Schweizer KMU.

Anforderungen:

- Keine Verzerrung durch Einfluss von Grossunternehmen
- Vergleichbarkeit tiber die Zeit

- Vergangenheits- und Zukunftsbetrachtung

- Statistisch robust

BAKBASEL 24



Konzept und Vorgehen

- regelmassige internetgestltzte Befragungen (vierteljahrlich)

- nur KMUs (weniger als 250 Beschaftigte)

- rund 200 Firmen aus 8 Branchengruppen

- gleich bleibendes Panel (Befragung immer der gleichen Firmen)
- Befragung Uber effektive Exporte

- Befragung tUiber Exporterwartungen

- Berechnung eines Indexwertes

- Abfrage nach ,besser, gleich , schlechter”

- Saldomethode: Anteil ,besser” + Anteil ,gleich“/ 2
- Aggregation: 40% effektiv + 60% Erwartung

- gleich bleibende Methodik Uber die Zeit

BAKBASEL 25
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Aufbau des Exportindex

> 6'000 KMU > 6‘000 KMU aus der Osec-Datenbank angefragt

232 KMU 232 KMU haben sich ber'elt erklart, quartals-
weise an der Umfrage teilzunehmen

mind. 200 Unternehmen in die Umfrage

204 KMU einschliessen fur statistische Signifikanz
123|456l 7]s
K ] 8 Sektoren: Pharma/Chemie, Maschinenbau,
Konsumguter, Dienstleistungen, Metallindustrie,
Y Papier, Elektrotechnik und Prézisionsindustrie

1. Stimmungsindikator
2. KMU Exportperspektiven
3. Wichtige Daten flir Osec betreffend Exportverhalten

+®
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Ergebnis

Berechnung eines Indexwertes basierend auf einer regelmassigen
Befragung eines festen Panels von Schweizer KMU uber effektive
Exporte und Exporterwartungen:

- Keine Verzerrung durch Einfluss von Grossunternehmen
- Vergleichbar tber die Zeit

- Vergangenheits- und Zukunftsbetrachtung

- Statistisch robust (nicht verzerrt)

BAKBASEL 27
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Agenda.

Ergebnisse der KMU-Befragung in der Schweiz Daniel Kiing
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Positive Entwicklung der Exporte.

Exportentwicklung im ersten Quartal 2010 Erwartung fur die Exportentwicklung im zweiten

Quartal 2010

5 5% 1.0%

69.1%

27.5%

" Stﬂgnati?n 75% Zuwachs und mehr Stagnation ® 25% Zuwachs und mehr

D ckgang w>50-75% Zuwachs 1-10% Riickgang u>10-25% Zuwachs
10 uckgang ®=25-50% Zuwachs >10-25% Ruckgang ® 1.10% Zuwachs
S RLoKgang =>10-25% Zuwachs = 25% Rickgang und mehr

= =50-75% Rickgang % 1-10% Zuwachs gang 29
T5% Ruckgang und mehr

Copyright © Osec 2008. Alle Rechte vorbehalten.



0SecC +)

Business Network Switzerland

Steigende Exportvolumen in allen Sektoren.

KMU Exportperspektiven 76.8

Werte fir Q1/2010: 67.1 / Q2/2010: 83.3

Werte > 50 = Erwartete Expansion (max. Wert: 100)

Veranderung nach Sektoren

- i+

B | Elektrotechnik (12.9%)
B | Maschinenbau (12.2%)
) | Préazisionsindustrie (6.3%)
a Chemie/Pharma (6.0%)
| Konsumgiiter (5.6%)
_| Dienstleistungen (4.9%)
i Metallindustrie (4.0%)
1 Papier (3.2%)
30
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KMU-Exportindikator: Vier Schllsselergebnisse.

Die anziehende Auslandkonjunktur ist bei den Schweizer KMU
angekommen.

Die Erholung ist nachhaltig.

Die Schweizer Exporteure nutzen die auslandischen
Wachstumsimpulse.

Faktoren der positiven Exporterwartungen:
56% ,Verbesserung der Konjunktur®
43% ,Produktinnovationen®

43% ,verstarktes Marketing*

31

Copyright © Osec 2008. Alle Rechte vorbehalten.



0SEeC *)

s Network Switzerland

Fragen & Antworten.
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Bei Fragen zur Internationalisierung:

0844 811 812

Exportplattformen flur Schweizer KMU — Export-Indikator
Zurich, 15. April 2010
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